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Mercado californiano de vinho a
granel da primeiros sinais de
recuperacao apos anos de
excesso de oferta

Trés vindimas abaixo dos 3,0 milhdes de toneladas e o reequilibrio
das existéncias apertaram algumas categorias, mas os compradores

continuam a pressionar os precos em geral

sexta-feira, 13 de novembro de 2026




O mercado californiano de vinho a granel e de uvas para vinho da os primeiros sinais
de mudanca apds anos de excesso de oferta, seqgundo a Ciatti Company. A empresa
afirmou que a reducao dos volumes das vindimas e os ajustamentos das existéncias
comecaram a atenuar o desequilibrio que tem condicionado os precos e as decisdes de

compra.

No seu relatério sobre a Califérnia de novembro de 2026, publicado na quinta-feira, 12
de novembro, a Ciatti afirmou que a indUstria vitivinicola do estado parece estar a
afastar-se do receio prolongado de excesso de oferta e a aproximar-se de uma
preocupacao mais cautelosa com a possibilidade de a oferta em algumas categorias se
tornar mais escassa. Segundo a empresa, o sentimento geral é mais favoravel do que
em novembro de 2025, gracas ao reequilibrio interno das existéncias e a trés vindimas

consecutivas na Califérnia abaixo dos 3,0 milhdes de toneladas.

O relatério ndo descreveu uma recuperacao generalizada do mercado. Em vez disso,
apontou para uma subida seletiva de alguns precos pedidos para determinados vinhos
a granel em dreas especificas. A Ciatti afirmou que alguns fornecedores com
existéncias agora mais alinhadas com a procura poderdo estar a aguardar para

perceber se os stocks remanescentes valem mais do que antes da vindima de 2026.

Ao mesmo tempo, a empresa afirmou que a cautela continua a dominar a atividade
guotidiana. Os compradores mantém-se hesitantes em assumir compromissos e, em
geral, os precos continuam sob pressao. Esta combinacao sugere que o mercado ainda
nao entrou num ciclo de forte subida, embora algumas das piores condicdes de excesso

de oferta comecem a atenuar-se.

Esta mudanca é importante para o setor das bebidas, porque o mercado de vinho a
granel funciona muitas vezes como uma valvula de ajustamento da oferta para as
adegas e os programas de vinhos de marca. As empresas recorrem ao vinho a granel
para satisfazer necessidades de volume, apoiar marcas em diferentes escaldes de
preco e gerir existéncias sem dependerem exclusivamente da sua prdpria producao de
uvas. Quando os stocks de vinho a granel diminuem ou os precos pedidos comecam a
subir em segmentos especificos, isso pode influenciar a compra de uvas, os contratos

de fornecimento e o planeamento de stocks nos portefdlios de vinhos.



A Ciatti afirmou que a atividade nao estd a melhorar de forma uniforme em todas as
regides ou castas. Na apresentacao publica do relatério, a empresa indicou que numa
regiao a procura tinha aumentado por parte de compradores que precisam de
abastecer marcas e que uma casta tinha sido alvo de particular procura. A

apresentacao nao identificou a regiao nem a casta.

A empresa afirmou também que o tom em torno das vendas de vinho engarrafado, ou
de vinhos embalados, se tornou um pouco mais positivo, mas questionou se os dados
de vendas disponiveis j& permitem identificar uma tendéncia clara. O relatério de
novembro de 2026 analisou os dados mais recentes da SipSource sobre o escoamento
nos grossistas, que acompanham as expedicoes a partir dos stocks dos distribuidores.
Segundo a Ciatti, os distribuidores estao a operar com stocks mais reduzidos e geridos
numa ldégica just-in-time, o que torna o periodo de vendas entre outubro e dezembro
especialmente importante para avaliar a provavel procura de vinho a granel e, por

conseguéncia, a procura de uvas no inicio de 2027.

Este aspeto é importante porque as adegas adiam muitas vezes as decisdes de compra
até terem uma imagem mais clara das vendas aos consumidores e das necessidades
dos distribuidores. Se as vendas durante a época festiva melhorarem e os
distribuidores mantiverem os stocks reduzidos, as adegas poderao ter de voltar a
comprar de forma mais ativa no mercado de vinho a granel e, mais tarde, garantir uvas
para as préximas colheitas. Se a procura continuar fraca, os compradores poderao
continuar a espera, limitando a subida dos precos, mesmo nas categorias em gue a

oferta se tornou mais escassa.

O relatério atualizou também os graficos mensais da Ciatti sobre as existéncias totais,
em galdes, e por casta, discriminando os stocks anunciados entre as regides costeiras e
do interior. A empresa afirmou que estes valores foram comparados com os niveis de
existéncias registados em novembro de anos anteriores durante o recente periodo de
reequilibrio. Além disso, a Ciatti indicou que o relatério analisou o California Winegrape
Mapping Project de 2026, da California Association of Winegrape Growers, e avaliou em
gue medida as suas conclusdes coincidem com a distribuicdo regional das existéncias

de vinho a granel atualmente anunciadas a empresa.



Mesmo na apresentacao publica limitada, as orientacdes da Ciatti aos clientes
sugeriam que os intervenientes no mercado se estao a preparar para um periodo mais
ativo de reposicionamento. A empresa instou os fornecedores de vinho a granel a
registarem os vinhos acabados de produzir da colheita de 2026 e quaisquer lotes
disponiveis da colheita de 2025. Incentivou também os fornecedores de uvas a
comunicarem antecipadamente a disponibilidade potencial para 2027, para que o0s
compradores possam encontrar uvas mais cedo e os produtores tenham maior

seguranca no planeamento das exploracdes.

A Ciatti aconselhou ainda os potenciais compradores de uvas para 2027 a contactarem
a sua equipa de corretagem e recomendou que os compradores de vinho a granel das
colheitas de 2025 e 2026 comunicassem as suas necessidades, para que as amostras
pudessem ser enviadas rapidamente. Estas recomendacdes refletem um mercado onde
a cautela continua elevada, mas em que alguns vendedores e compradores comegcam a
agir perante a possibilidade de o equilibrio entre a oferta e a procura de vinho na

Califérnia estar a mudar.



