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Exportacoes de vinho italiano
para os EUA recuperam quase
17% apos fortes perdas
provocadas pelas tarifas

Os vinhos espumantes lideraram a recuperacao, depois de uma
quebra de 12 meses ter retirado mais de 340 milhdes de euros as

vendas

terca-feira, 3 de novembro de 2026




As exportacdes de vinho italiano para os Estados Unidos dao sinais de recuperacao
ap6s um ano marcado por perdas causadas pelas tarifas, mas o mercado continua

fragil e grande parte da resiliéncia continua a dever-se aos vinhos espumantes.

Dados publicados na terca-feira, 3 de novembro, pela Fondazione Qualivita, citando
uma noticia do La Stampa e nimeros do observatério da Unione Italiana Vini, mostram
gue as exportacdes de vinho italiano para os EUA cairam 17% entre abril de 2025 e
marco de 2026, apés a introducdo de tarifas de 15%. A quebra traduziu-se em mais de
340 milhdes de euros em vendas perdidas. Os volumes exportados diminuiram 9%,

atingindo o nivel mais baixo dos Ultimos 10 anos.

A pressao manteve-se nos primeiros meses de 2026. Segundo o relatério, o valor das
exportacOes de vinho italiano para os EUA caiu 13% no inicio do ano, sobretudo devido
as tarifas adicionais. No entanto, a tendéncia melhorou durante o verdao. No trimestre
de julho a setembro, as exportacdes para os EUA recuperaram quase 17%, apontando
para uma recuperacao parcial das encomendas do mais importante mercado externo

de vinho para lItalia.

Os EUA continuam a ser o principal destino do vinho italiano e o mercado mais
estratégico para os produtores. Representam 24% das exportacdes de vinho de Italia,
ou cerca de 2 mil milhées de euros, segundo os nUmeros citados no relatério. Por isso,
a recente recuperacao é acompanhada de perto nao sé pelas adegas, mas também por
todo o setor das bebidas, ja que as alteracdes da procura nos EUA podem afetar o
planeamento de encomendas, os stocks e a exposicao ao risco comercial de

exportadores, importadores e distribuidores.

A recuperacao nao foi uniforme entre as categorias. Os vinhos espumantes foram o
Unico segmento que continuou a crescer, embora apenas ligeiramente, com o Prosecco
a liderar o desempenho. O relatério referiu também que o Prosecco registava um forte
desempenho em Franca. Vinhos de gama alta como o Brunello e o Barolo resistiram
melhor do que o mercado em geral, apesar da forte queda dos precos das uvas.
Segundo o relatério, as empresas vinicolas de maior dimensao tém estado sob maior

pressao do que os produtores mais pequenos.



Estas diferencas sugerem que o posicionamento das marcas e a composicao da oferta
estao a influenciar a forma como os produtores italianos absorvem o impacto das
tarifas. As marcas premium tém demonstrado maior resiliéncia, enquanto os vinhos
espumantes continuam a ser a fonte mais clara de sustentacao das vendas de
exportacao. Para os produtores mais expostos aos EUA, a recente retoma oferece
algum alivio, mas surge depois de uma contracao muito mais acentuada nos 12 meses

anteriores.

Apesar da fraqueza do mercado, as adegas italianas continuaram a investir na sua
presenca nos EUA. O relatério indicou que 300 empresas participaram na terceira
edicao da Vinitaly USA, a primeira realizada em Nova lorque, depois de duas edi¢cdes
anteriores em Chicago. O evento reuniu 3.000 participantes de 20 estados norte-

americanos e 40 paises.

Os produtores aproveitaram a feira para se reunirem com compradores e distribuidores
e procurarem acordos comerciais relacionados ndao sé com a venda de vinho, mas

também com o turismo, através de contactos com operadores turisticos.



