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Maioria das adegas dos EUA preveé
voltar a reduzir o investimento
em equipamento em 2026, revela
inquérito
Os orcamentos disponiveis privilegiam a automatizacéo, as

modernizacdes e as reparacdes para reduzir a mao de obra,

prolongar a vida util dos equipamentos e melhorar a eficiéncia

terca-feira, 3 de novembro de 2026
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As adegas dos EUA estao a reduzir o investimento em equipamento em 2026, mas o
dinheiro que ainda sera aplicado esta a ser canalizado para a automatizacao, as
modernizacdes e 0s sistemas capazes de reduzir a necessidade de mao de obra e
melhorar a eficiéncia, segundo o inquérito anual sobre equipamento da WineBusiness

Monthly, publicado a 1 de novembro.

O inquérito concluiu que 53% das adegas do pais planeiam gastar menos em
equipamento em 2026. A WineBusiness Monthly afirmou que a despesa global devera
diminuir pelo quarto ano consecutivo, a medida que a estagnacao das vendas de vinho
e o enfraquecimento das condicdes de mercado levam muitos produtores a adiar
compras nao essenciais. Quando questionadas sobre o que planeavam comprar, a
resposta mais frequente foi «nada». Em Sonoma, quase 70% dos inquiridos escolheram

essa resposta.

Os cortes sao generalizados. Quarenta e dois por cento dos inquiridos afirmaram
esperar gastar menos em equipamento de vinificacao, e as adegas de todas as regides
abrangidas pelo inquérito reportaram uma reducdo média de 53% nos orcamentos
previstos para equipamento. O valor foi ligeiramente superior ao de 2025, quando os

inquiridos disseram que reduziriam esses orcamentos em média 50%.

Os dados regionais revelaram diferentes niveis de contencdao, mas apontaram todos na
mesma direcdo. Os produtores do Napa Valley reportaram cortes orcamentais médios
de 37%, os inquiridos de Sonoma ficaram perto dos 46%, e as adegas da Costa Central
e a leste das Montanhas Rochosas registaram 53%. O Noroeste do Pacifico reportou a

maior reducao média, ligeiramente acima de 60%.

O inquérito sugere que a retracdo se deve menos a uma perda repentina de interesse
pela tecnologia do que a pressao financeira sentida em todo o setor do vinho. Entre as
adegas que nao estao a comprar equipamento, 34% afirmaram simplesmente nao
precisar de nada novo. Mas pouco mais de um quarto apontou a estagnacao ou a
quebra das vendas da adega, 18% referiram a debilidade do mercado global do vinho e

12% disseram estar a produzir menos vinho.



Esta pressao esta a alterar a forma como as adegas avaliam novas maquinas. Bryan
Tudhope, diretor executivo da VA Filtration, disse a publicacao que o setor é sensivel
aos custos e que os compradores comparam as opcoes de forma mais rigorosa do que
ha trés ou quatro anos. Eric Kiser, da Carlsen Associates, um fornecedor de
equipamento e servicos do condado de Sonoma, afirmou que muitos produtores foram
aconselhados a trabalhar com o que ja tém, uma vez que 0s orcamentos de

investimento foram reduzidos ou eliminados.

O inquérito mostra também que as adegas que ainda aumentam o investimento em
equipamento sao uma minoria e que, Mesmo nhesses casos, 0S aumentos sao
moderados. Entre os produtores que planeiam gastar mais, o aumento médio do
orcamento foi de 33%. Na regidao a leste das Montanhas Rochosas, essa média subiu
para 35%. As adegas mais pequenas, que produzem entre 1.000 e 4.999 caixas por

ano, reportaram um aumento médio de 36%.

Estes investimentos seletivos destinam-se a equipamentos que possam gerar um
retorno rapido. As adegas disseram a WineBusiness Monthly que a falta de eficiéncia e
a lentidao do funcionamento estao entre os principais problemas dos equipamentos
que utilizam atualmente. Em resposta, os compradores estao a dar prioridade a
maquinas e software capazes de executar o mesmo trabalho em menos tempo e com

menos pessoas, protegendo ao mesmo tempo a qualidade do vinho.

Esta mudanca é visivel na forma como os produtores estdao a gerir os equipamentos
mais antigos. Em vez de substituirem por completo cubas, bombas ou equipamento de
rececao e esmagamento, muitos estao a investir em manutencao, reparacdes e
melhorias. Jordan Fiorentini, vice-presidente de enologia e vinhas da Epoch Estate
Wines, em Paso Robles, afirmou que a adega dispbe do que precisa e esta a dar
prioridade a manutencao e conservacdao, embora gostasse de substituir um
desengacador. Na Beaulieu Vineyard, em Rutherford, Nate Weis, endlogo principal e
diretor-geral, disse que o foco esta na manutencao preventiva e na melhoria continua,
para garantir que o equipamento funcione de forma fiavel e eficiente ao longo de todo

O ano.



Os fornecedores afirmam que as reparacdes e modernizacdes passaram a ser uma
parte importante do mercado. Ryan Filippini, diretor-geral da Omnia Technologies,
disse a publicacao que as adegas estao a atualizar cubas e maquinas mais antigas para
gue possam comunicar com sistemas de controlo mais recentes. Este trabalho esta a
ganhar importancia a medida que os custos laborais aumentam e as adegas procuram
formas de funcionar com equipas mais reduzidas sem perder precisao ou capacidade

de supervisao.

O interesse por equipamento «inteligente» €& especialmente forte quando a
automatizacdao pode reduzir o trabalho manual na adega. Os responsdveis da Omnia
disseram que os sistemas integrados de rececao e esmagamento, nos quais varias
maquinas funcionam sob um Unico sistema de controlo, estdo a despertar interesse por
poderem melhorar a precisao desde a rececao da uva até ao enchimento das cubas,
sob a supervisao de um ou dois trabalhadores. Entre as outras tecnologias em
expansao estao os desengacadores com selecao automatizada e os sistemas de
remontagem que podem ser monitorizados a distancia e necessitam de menos

limpezas.

Para o setor das bebidas, esta tendéncia é relevante para além do vinho, pois aponta
para as tecnologias que continuam a atrair investimento num mercado em contracao.
O padrao podera ajudar as adegas e os fornecedores de equipamento a perceber onde
os orcamentos de modernizacao tém maior probabilidade de gerar poupancas e
constitui um sinal para outros produtores de bebidas de que a automatizacao, as
melhorias de eficiéncia e uma melhor utilizacao das maquinas existentes poderao

continuar a ser mais faceis de justificar do que instalacdes novas de grande escala.

O aumento dos custos é outra razao pela qual as adegas optam por melhorias em vez
de expansao. A WineBusiness Monthly citou estimativas de Octavio Llamas, da Llamas
Financial, que afirmou em junho que os custos de producao das adegas aumentaram
entre 15% e 30% na maioria das principais categorias desde 2021. A publicacao referiu
também os custos mais elevados dos materiais, da viticultura e da regulamentacao,

que aumentaram a pressao sobre 0os orcamentos operacionais.



Mesmo neste contexto, algumas adegas continuam a investir quando a producao esta a
crescer ou quando um equipamento especifico pode melhorar a qualidade. JW Ray,
proprietario da JOLO Winery and Vineyards, em Pilot Mountain, na Carolina do Norte,
afirmou que a adega estd a gastar mais em equipamento a medida que aumenta a
area de vinha e a producdo. Uma das aquisicdes recentes é um conjunto de cubas de
betdo em forma de piramide, introduzido para a vindima de 2026. Ray disse procurar

equipamento que melhore a qualidade, a flexibilidade, a capacidade e a eficiéncia.

Os dados do inquérito sobre filtracao revelam um padrao semelhante de investimento
seletivo. Oitenta e quatro por cento dos inquiridos afirmaram filtrar o vinho antes do
engarrafamento, e a maioria disse possuir e operar o seu préprio equipamento de
filtracao, em vez de alugar uma unidade mével. Tudhope afirmou que o impulso a favor
dos vinhos nao filtrados, observado hd dois ou trés anos, perdeu forca por poder
produzir resultados inconsistentes e aumentar o risco de deterioracdao ou de ma

evolucao em garrafa.

Os endlogos continuam divididos quanto ao método de filtracao que preferem. No
conjunto das regides, 33% afirmaram utilizar filtracao por placas. Cerca de 30%
disseram recorrer a filtracao tangencial, um método mais recente que pode ser mais
delicado para o vinho e mais eficaz, mas que também implica um custo inicial mais
elevado. A utilizacao da filtracao tangencial era mais comum em regides de gama alta,
como Napa, Sonoma e a Costa Central. Entre as adegas que utilizavam sistemas
préprios ou alugados, mais de metade afirmou recorrer a filtracdao tangencial, enquanto

62% disseram utilizar filtracao esterilizante.

Alguns produtores continuam a fazer aquisicdes especificas nesta area. A Willamette
Valley Vineyards comprou um filtro rotativo de tambor a vacuo e novos filtros para o
seu sistema de filtracdo tangencial, apds obter maus resultados com membranas de
fibra oca. Terry Culton, diretor de enologia e vinhas da empresa, disse a publicacdao que
a adega passou a utilizar membranas ceramicas por serem mais faceis de higienizar,

apresentarem uma taxa de falha inferior e durarem mais tempo.



Ray afirmou que a JOLO utiliza um filtro de membrana de 0,45 micron em todos os
vinhos antes do engarrafamento, para garantir a estabilidade microbiolégica sem
perder aroma. Disse também que manter a filtracdao e o engarrafamento na propria
adega lhe da maior controlo sobre as decisdes finais, em vez de ter de se adaptar ao

calendario de um servico mdével externo.

No conjunto, o inquérito descreve um setor do vinho que esta a gastar menos, mas a
ponderar com mais cuidado onde a tecnologia pode resolver problemas operacionais
imediatos. As novas compras de equipamento tornaram-se mais dificeis de justificar
apenas com base no crescimento. Em 2026, o investimento que subsiste serd
canalizado para sistemas capazes de poupar mao de obra, prolongar a vida atil dos
equipamentos existentes, melhorar o controlo dos processos e manter a producao em

funcionamento com orcamentos mais apertados.



