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1. Introducción 

Tras varios años de negociaciones, el 1 de febrero de 2019 entró en vigor el Acuerdo de 

Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón, o “Japan - EU Economic Partnership 

Agreement” (de aquí en adelante EPA). El EPA es un acuerdo amplio que no se limita a la 

eliminación de aranceles en diversos sectores, sino que contiene compromisos en materia laboral, 

medioambiental y de protección de consumidores, entre otros. Calificado como el mayor acuerdo 

realizado por la UE en comercio agroalimentario, este tratado presenta numerosas oportunidades 

para las empresas españolas interesadas en el mercado japonés. 

El EPA es el mayor acuerdo bilateral firmado por la Unión Europea en términos de tamaño de 

mercado, cubriendo el 30% del PIB mundial. La importancia de este acuerdo radica en la relevancia 

comercial del mercado japonés tanto para la UE como para España. Japón es el cuarto mayor 

mercado agroalimentario para la Unión Europea, con un valor de exportaciones de 

aproximadamente 6.000 millones de euros anuales, y el tercer mayor destino de las exportaciones 

agroalimentarias extracomunitarias españolas, con una cuantía de 911,4 millones de euros en 2018. 

En términos generales, su aplicación supone la exportación libre de aranceles de más del 84% de 

las líneas arancelarias agroalimentarias de la Unión a Japón, un 87% del valor de las exportaciones. 

Mientras, el resto de los productos incluidos en el EPA serán sometidos a una reducción de 

aranceles paulatina, o a una liberalización parcial a través de sistemas de cuotas. El tiempo de 

desmantelamiento será de hasta 15 años desde su entrada en vigor.  

Otra de las novedades que se introducen es la protección de 42 indicaciones geográficas españolas 

en el mercado japonés. El Acuerdo otorga a las mismas un nivel de protección equivalente al que 

disfrutan en la UE, y prevé que puedan incluirse nuevas indicaciones geográficas en el futuro. De 

igual modo, también se simplifican los trámites aduaneros para que los productos europeos puedan 

beneficiarse de las ventajas del EPA. 
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2. Características del mercado 

2.1. Definición precisa de los productos afectados por el EPA  

El presente estudio tiene como finalidad analizar las implicaciones del EPA para el sector 

agroalimentario y sus oportunidades para la empresa española. En consecuencia, se realizará un 

análisis de las partidas arancelarias del sector, con especial énfasis en aquellos productos de mayor 

interés para la empresa española. En concreto, los TARICS presentes en este documento son los 

siguientes: 

 2 - Carne y despojos comestibles; 

 3 - Pescados, crustáceos y moluscos;  

 4 - Leche, productos lácteos y huevos;  

 5 - Otros productos de origen animal;  

 6 - Plantas vivas, floricultura;  

 7 - Legumbres y hortalizas;  

 8 - Frutas y frutos secos;  

 9 - Café, té, yerba mate y especias;  

 10 - Cereales;  

 11 - Productos de la molinería, malta;  

 12 - Semillas oleaginosas, plantas industriales;  

 13 - Jugos y extractos vegetales;  

 14 - Materias trenzables;  

 15 - Grasas, aceite animal o vegetal;  

 16 - Conservas de carne o pescado;  

 17 - Azúcares, artículos de confitería;  

 18 - Cacao y sus preparaciones;  

 19 - Productos de cereales, pastelería;  

 20 - Conservas de verdura o fruta, zumo;  

 21 - Preparaciones alimenticias diversas;  

 22 - Bebidas (excluyendo zumos);  

 23 - Residuos de la industria alimentaria. 
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2.2. Tamaño del mercado 

Japón es la tercera mayor economía mundial, con un PIB corriente total de 5.096.000 millones de 

euros y una renta per cápita de 35.810 euros en 2018. El potencial del país para las empresas de 

alimentos y bebidas españolas es muy elevado: nos encontramos ante un mercado 

agroalimentario de 411.000 millones de euros, en el cual el gasto medio anual por hogar es de 

7.623 euros.  

En términos demográficos, la población japonesa es de casi 127 millones de habitantes, ha sufrido 

un constante decrecimiento desde 2010 y se sitúa como la 11ª mayor del mundo. Es el país con las 

tasas de población anciana más elevadas y el grupo de edad de mayores de 65 años supone el 

28% de la población. Se estima que esta cifra crecerá hasta alcanzar el 31,5% en 2030. Un 94% de 

la población vive en áreas urbanas, concentrándose un 34% en la región de Kanto (Tokio, 

Yokohama y ciudades colindantes) y un 21% en el área de Kansai (Osaka, Kioto, Nara, etc.). El 

poder adquisitivo medio de la ciudad de Tokio es un 14% superior al del resto del país. 

El sector agrícola japonés es relativamente pequeño y se enfrenta a diversos obstáculos que 

merman su productividad, tales como los altos costes de producción, el envejecimiento de los 

agricultores y el reducido tamaño de las explotaciones agrícolas. Como resultado, Japón es un 

país con altas tasas de dependencia agrícola, con sólo un 37% de autosuficiencia en el año 

2018, presentando un déficit comercial de 54.925 millones de euros. Las importaciones 

agroalimentarias experimentaron un crecimiento del 7% en 2018 y constituyeron el 9% del total de 

importaciones japonesas ese mismo año.  

El principal suministrador del mercado en términos de valor durante 2018 fue EE. UU. (22%), 

seguido de China (14%) y de la Unión Europea (11%). Las principales partidas alimentarias 

importadas por Japón fueron “Pescados, crustáceos y moluscos» (18% del total), “carnes y 

despojos comestibles” (16%), “conservas de carne o pescado” (10%), “cereales” (9%) y “semillas 

oleaginosas, plantas industriales” (7%). Concretamente, a nivel de productos específicos, las 

mayores importaciones son de carne de porcino, carne de vacuno, soja, trigo, pollo y café. 
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GRÁFICO 1. PORCENTAJE DE EXPORTACIONES SEGÚN EL VALOR DE LOS PRINCIPALES 

PROVEEDORES AGROALIMENTARIOS DE JAPÓN EN 2018 

 
Fuente: UN Comtrade (2019). 

GRÁFICO 2. IMPORTACIONES AGROALIMENTARIAS DE JAPÓN EN 2018, POR PRODUCTOS 

Millones de dólares 

  
Fuente: UN Comtrade (2019). 
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3. La oferta española 

En 2018 España fue para Japón el segundo mayor suministrador de productos 

agroalimentarios de la UE, sólo por detrás de Francia, representando nuestras exportaciones el 

2% de las importaciones agroalimentarias japonesas. Japón ocupó el puesto 11º en el ranking de 

destinos de las exportaciones agroalimentarias españolas en 2018, y el tercer puesto, por detrás de 

Estados Unidos y China, al excluir las ventas intracomunitarias. El mercado japonés supone un 

1,5% del total de las exportaciones de alimentos y bebidas españolas.  

El sector agroalimentario se constituye como el principal tipo de exportación española a Japón, 

seguido por las semimanufacturas y el sector del automóvil. Con una cifra de exportación total de 

911 millones de euros, este dato equivale al 35% de las exportaciones totales de España a Japón. 

En 2018 las exportaciones de alimentos y bebidas españolas a Japón experimentaron un 

crecimiento del 2% respecto al año anterior. 

El capítulo arancelario que más aportó a las exportaciones agroalimentarias fue “carne y despojos 

comestibles”, que supuso el 17% del total de las exportaciones españolas a Japón. Dentro de este 

capítulo destacan las exportaciones de carne porcina, que supusieron un 96% de las exportaciones 

de carne en 2018, alcanzando los 419 millones de euros. Los siguientes capítulos arancelarios en 

el ranking de las exportaciones españolas en 2018 fueron “grasas, aceite animal o vegetal”, el cual 

corresponde en su mayoría (88%) al aceite de oliva, “pescados, crustáceos, moluscos” donde el 

mayor producto exportado fueron los filetes de atún (62%), “bebidas de todo tipo (excl. zumos)”, 

donde la partida correspondiente al vino de uva ocupó el 84% de las exportaciones, y “conservas 

de verdura o fruta, zumo”, donde destacan las exportaciones de tomates preparados o conservados 

(47%) y de jugos de frutas, legumbres u hortalizas (33%). 
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GRÁFICO 3. EXPORTACIONES AGROALIMENTARIAS ESPAÑOLAS A JAPÓN ENTRE 2010 Y 

2018 

 

Fuente: Estacom (2019). 
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4. Oportunidades del mercado 

A continuación, se enumeran las implicaciones que ha tenido la entrada en vigor del EPA durante 

sus seis primeros meses desde su entrada en vigor para las exportaciones agroalimentarias 

españolas más relevantes, así como las de otros productos que igualmente han experimentado 

notables cambios en este periodo: 

 Carne de porcino: Desde la entrada en vigor del EPA las exportaciones españolas de carne 

de porcino han aumentado una media del 10% en términos de volumen y valor. Este 

crecimiento ha sido principalmente impulsado por las exportaciones de producto congelado, 

el cual ha alcanzado porcentajes de crecimiento del 10%. Otros países también incluidos en 

el EPA, como es el caso de Dinamarca, han visto sus exportaciones aumentar en cantidades 

similares. Mientras, algunos de sus principales competidores internacionales como EE. UU. 

y Canadá han sufrido disminuciones de un 9% y un 5% en valor para este mismo período, 

respectivamente.  

 

Mientras, las exportaciones de jamón curado se han visto aumentadas en un 1% en volumen 

y un 4% en valor. Otras exportaciones de menor volumen, tales como la carne fresca o 

refrigerada y las preparaciones de carne, han disminuido. 

 

 Aceite de oliva: Pese a que el acuerdo no posee implicaciones arancelarias para este 

artículo, es un producto que tiene visibilidad dentro de la cesta de productos de la UE que 

“desembarca” en Japón. Se puede beneficiar por tanto de manera indirecta a través de la 

promoción del consumo de productos europeos ya que le favorece además la imagen de ser 

un producto beneficioso para la salud en un contexto demográfico caracterizado por el 

envejecimiento de la población japonesa. 

 

 Pescados, crustáceos y moluscos: Las exportaciones de las principales subpartidas de 

este capítulo han tenido un comportamiento dispar desde la entrada en vigor del acuerdo. 

De este modo, mientras que los filetes de atún han aumentado un 49% en valor y los atunes 

frescos y el halibut han obtenido un crecimiento del 16% en valor, las exportaciones de las 

conservas de anchoa, merluzas negras, bacalaos de profundidad y nototenias negras se 

han reducido un 82%.  

 

 Bebidas de todo tipo (excluyendo zumos):  

 

o Vino tranquilo: Gracias a la eliminación de aranceles introducida por el EPA, el vino 

tranquilo español ha aumentado un 30% en volumen y un 18% en valor. Otros países 

europeos igualmente han aumentado sus cifras de exportación, aunque en menor 

medida: Italia un 28% en volumen y un 17% en valor, y Francia un 23% en volumen 
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y un 9% en valor. En contraste, las exportaciones chilenas han disminuido un 7% en 

volumen y un 2% en valor. 

o Vino espumoso y generoso: La exportación de vinos espumosos españoles ha 

crecido un 69% en volumen y un 46% valor, mientras que la de Francia ha sido del 

19% en volumen y del 21% en valor, y la de Italia del 42% en volumen y del 22% en 

valor. En el caso de los vinos generosos las exportaciones españolas han crecido un 

7% volumen y un 19% valor, aunque las de su principal competidor, Portugal, han 

alcanzado cifras del 28% volumen y el 10% en valor.  

 

 Conservas de verdura o fruta, zumo: En este capítulo arancelario destaca el aumento del 

10% en valor de su principal artículo exportado, las conservas de tomate. Otros productos 

como los zumos de fruta y verdura o las conservas de cítricos han disminuido un 23% y un 

3% en valor respectivamente, mientras que la exportación de aceitunas se ha incrementado 

un 1%. 

 

 Azúcares y artículos de confitería: Entre los principales artículos españoles exportados, 

los caramelos han visto sus exportaciones aumentar un 56% en valor, mientras que en el 

caso del chocolate blanco este incremento ha sido del 22%. Sin embargo, las exportaciones 

de gominolas, el principal alimento de este capítulo, se han reducido un 8%. 

 

 Queso: Pese al todavía reducido número de este tipo de exportaciones a Japón, gracias a 

la notoria reducción de aranceles, las exportaciones han crecido un 64% en volumen y un 

33% en valor en el caso de los quesos de pasta azul y de la categoría de “Queso, excepto 

sin fermentar, rallado, en polvo, fundido o de pasta azul”. Mientras, las exportaciones de 

queso procedentes de los principales países europeos han aumentado en diferentes 

medidas: las exportaciones de Italia han aumentado un 20%, las de Países Bajos un 10%, 

las de Alemania un 6% y las de Francia un 2%, mientras que las de Dinamarca se han 

estancado. 

 

 Carne de vacuno: Pese a que la exportación de carne de vacuno española a Japón se 

encuentra actualmente prohibida, el Acuerdo incluye ventajas destacables para los 

productos de vacuno de origen europeo. Se prevé que la comercialización de este tipo de 

carne sea autorizada durante el año 2020. 

Seguidamente, se explican con detalle las variaciones en el sistema arancelario que supone el EPA 

para las exportaciones de la UE a Japón, así como los distintos beneficios no arancelarios que en 

él se contemplan. 
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4.1. Carne de porcino 

La compleja situación arancelaria existente previamente al acuerdo se modifica del siguiente modo: 

Aranceles post acuerdo 

Se establece un precio umbral que determina la tasa a pagar de cualquier producto de 

carne de porcino introducido en Japón: 

 En canales o medios canales: 393 JPY/kilo. 

 Piernas, paletas, sus trozos y el resto de las importaciones: 524 JPY/kilo.  

 Preparaciones de carne: 898 JPY/kilo. 

Si el valor de los productos importados no supera el precio umbral el importador deberá 

pagar un derecho específico. Mientras, cuando el valor sea superior al precio umbral se le 

aplicará el derecho ad valorem correspondiente (ver Gráficos 4, 5 y 6). 

En términos generales, este derecho específico será de unos 10 JPY/kg para los productos 

cuyo valor sea mayor de 399 JPY/kg, en contraste con los 22JPY/kg previos al acuerdo. 

Mientras, aquellas exportaciones inferiores a 399 JPY/kg verán disminuir su tasa 

progresivamente de 125 JPY/kg en 2019 a 50 JPY/kilo en 2027. Como referencia, la gran 

mayoría de las exportaciones españolas actuales se sitúan en el tramo de arancel de 10 

JPY/kg. 

Periodo de desmantelamiento 

Entre 2019 y 2023 en el caso de las preparaciones de carne y hasta 2028 para el resto 

de los productos.  

Beneficios no arancelarios 

Reconocimiento de las denominaciones de origen españolas Guijuelo, Jabugo, Jamón de 

Teruel/Paleta de Teruel. 

Otros 

Japón se reserva el derecho de incrementar estos precios límite por kilogramo (gate 

price) ante determinadas circunstancias de emergencia. 
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GRÁFICO 4. REDUCCIÓN ARANCELARIA DE LA CARNE DE PORCINO 

(Porcentaje, en años fiscales)  

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

En el caso particular del jamón curado que sí supere el precio umbral, verá reducido su arancel tal 

y como se indica en el Gráfico 5. 

GRÁFICO 5. REDUCCIÓN ARANCELARIA DEL JAMÓN CURADO QUE SUPERE EL PRECIO 

UMBRAL  

(Porcentaje, en años fiscales)  

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

En cuanto a las preparaciones de carne, el arancel variará en los próximos años de manera acorde 

al Gráfico 6. 
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GRÁFICO 6. REDUCCIÓN ARANCELARIA DE PREPARACIONES DE CARNE  

(Porcentaje, en años fiscales)  

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

4.2. Aceite de oliva 

Las exportaciones de aceite de oliva, segundo mayor producto agroalimentario exportado por 

España a Japón, ya poseían con anterioridad a la entrada en vigor del Acuerdo unos aranceles del 

0%. No obstante, el EPA añade como novedad el reconocimiento de un total de ocho 

denominaciones de origen de aceite de oliva español: Aceite del Bajo Aragón, Antequera, Baena, 

Priego de Córdoba, Sierra de Cazorla, Sierra de Segura, Sierra Mágina y Siurana. 

4.3. Pescados, crustáceos y moluscos 

Aranceles post acuerdo 

En el caso de las principales exportaciones1 de España a Japón, se producirá una 

eliminación progresiva de aranceles para los filetes de atún y atunes frescos. Mientras, en 

el caso del halibut, conservas de anchoa, merluzas negras, bacalaos de profundidad y 

nototenias negras el arancel previo del 3,5% será eliminado desde la entrada en vigor del 

Acuerdo.  

Periodo de desmantelamiento 

Entre 2019 y 2034, según el producto. En el caso de los filetes de atún y atunes frescos el 

desmantelamiento se producirá entre los años 2019 y 2023. 

 

  

                                                
1
 Para consultar la reducción de otros productos aquí no detallados se recomienda consultar el Anexo 2-A, Parte 2, sección B del Acuerdo. 
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GRÁFICO 7. ARANCELES DE FILETES DE ATÚN Y ATUNES FRESCOS 

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

4.4. Bebidas de todo tipo (excluyendo zumos) 

Aranceles post acuerdo 

Eliminación completa tras la entrada en vigor, a excepción de: 

- Cerveza: Mantenimiento del arancel del 0% previo al Acuerdo. 

- Cervezas no alcohólicas y con azúcar añadido: su arancel será reducido 

progresivamente (ver Gráfico 8). 

- Vermut y demás vinos de uvas frescas preparados con sustancias aromáticas: 

reducción progresiva de aranceles (ver Gráfico 9). 

- Bebidas alcohólicas con una graduación menor del 1%: reducción progresiva del 

arancel. Para comprobar la reducción aplicable a cada tipo de alcohol según el año 

se recomienda consultar el Anexo 2-A del Acuerdo.  

Periodo de desmantelamiento 

Inmediata en todo tipo de bebidas, a excepción de las cervezas no alcohólicas con azúcar 

añadido, del vermut y demás vinos de uvas frescas preparados con sustancias aromáticas 

y de las bebidas alcohólicas con una graduación inferior al 1%, cuyo desmantelamiento se 

producirá entre el año 2021 y 2028, según el tipo de alcohol. 

Beneficios no arancelarios 

Reconocimiento de las siguientes denominaciones de origen: Alicante, Bierzo, Brandy de 

Jerez, Cataluña, Cava, Empordà, Jerez / Xérès / Sherry, Jumilla, La Mancha, Málaga, 

Manzanilla – Sanlúcar de Barrameda, Navarra, Pacharán navarro, Penedès, Priorat, Rías 

Baixas, Ribera del Duero, Rioja, Somontano, Toro, Utiel – Requena, Valdepeñas, Valencia. 
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http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/august/tradoc_157229.pdf#page=103
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Reconocimiento de once prácticas enológicas autorizadas en la Unión Europea. A los dos 

años de entrada en vigor del Acuerdo se revisarán otras ocho prácticas, y a los cinco años 

otras nueve. Todas ellas son listadas en el Anexo 2-E del Acuerdo. 

Autorización por parte de Japón de 28 aditivos y coadyuvantes utilizados habitualmente en 

la UE. 

 

Otros 

La importancia de la liberalización aquí expuesta radica en que estas novedades 

arancelarias permitirán a los vinos españoles competir en igualdad de condiciones con 

otras potencias internacionales como Chile, líder en volumen del mercado y que cuenta 

con un acuerdo de asociación económica con Japón desde 2007. 

A modo indicativo, se explican a continuación los aranceles existentes previamente. Además, en la 

Tabla 1 se indica un ejemplo del arancel aplicable en el caso de una botella de vino tranquilo de 75 

cl, según el valor: 

 Vinos embotellados: 112 yenes/litro para vinos de jerez, porto y otros vinos fortificados; y 

125 yenes/litro o 15% del valor CIF, teniendo preferencia la menor cantidad y siendo el 

arancel mínimo de 67 yenes/litro. 

 Vinos de envase de 2 a 150 litros: 125 yenes/litro o 15% del valor CIF, teniendo preferencia 

la menor cantidad, siendo el arancel mínimo de 67 yenes/litro. 

 Vino a granel, más de 150 litros: 45 yenes/litro. 

 Vinos espumosos: 182 yenes/litro. 

TABLA 1. CASO ILUSTRATIVO DE LOS ARANCELES APLICABLES AL VINO CON 

ANTERIORIDAD AL EPA  

Precio CIF en yenes 300 500 1.000 3.000 

125 yenes/litro 93,75 93,75 93,75 93,75 

15% valor CIF 45 75 150 450 

Mínimo de 67 

yenes/litro 
50,25 50,25 50,25 50,25 

 Arancel aplicable 50,25 75 93,75 93,75 

 

Fuente: Elaboración propia. 

Tal y como se puede observar, dependiendo del precio CIF, un vino de la misma capacidad podría 

estar sujeto a diferentes aranceles. La desaparición de arancel de vino favorece sobre todo a los 

vinos económicos (precio CIF inferior a 1.000 yenes). 

 

http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/august/tradoc_157231.pdf#page=35
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En el caso de las cervezas no alcohólicas con azúcar añadido y del vermut y demás vinos de uvas 

frescas preparados con sustancias aromáticas, la reducción del arancel se realizará del siguiente 

modo: 

GRÁFICO 8. ARANCELES DE CERVEZAS NO ALCOHÓLICAS CON AZÚCAR AÑADIDO 

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

GRÁFICO 9. ARANCELES DE VERMUT Y DEMÁS VINOS DE UVAS FRESCAS PREPARADOS 

CON SUSTANCIAS AROMÁTICAS 

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 
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4.5. Conservas de verdura o fruta, zumo 

Aranceles post acuerdo 

Reducción paulatina de aranceles tras la entrada en vigor del Acuerdo. En la Tabla 2 se 

especifican las novedades para las principales exportaciones españolas. 

Periodo de desmantelamiento 

Entre 2019 y 2034. Algunos productos seguirán sujetos a tasa arancelaria. 

Beneficios no arancelarios 

Reconocimiento de la denominación de origen Cítricos Valencianos. 

Otros 

Los protocolos fitosanitarios se encuentran fuera del Acuerdo. Debido a la ceratitis capitata, 

las exportaciones de muchas frutas y hortalizas que tengan flor y frutos están prohibidas2. 

En el caso de España sólo está permitida la exportación de: 

 Hortalizas de la familia cucurbitácea (tales como pepinos, calabazas, sandias o 

melones), con ciertas excepciones. 

 Todas las verduras de hojas verdes.  

 Las frutas permitidas a través de protocolos (limón y cuatro variedades de naranja). 

TABLA 2. REDUCCIÓN ARANCELARIA DE LAS PRINCIPALES EXPORTACIONES 

Producto Aranceles previos al EPA Aranceles tras la entrada en vigor del EPA 

Conservas de 

tomate 13,4% 
Entre 8,9% y 10,7% en 2019. Reducción 

progresiva hasta su eliminación en 2023 

Zumos de 

fruta y verdura 
Variaciones dependiendo del tipo 

de zumo 

Diferentes reducciones según subpartida. 

Arancel 0% en 2028 

Aceitunas 
5,4% Sin arancel 

Conservas de 

cítricos Entre 35% y 20% 
Entre 24,4% y 15,9%. Reducción 

progresiva hasta alcanzar 0% en 2028 

Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

                                                
2
 Para conocer los permisos de exportación se recomienda visitar la página web del Ministerio de Agricultura japonés.  

http://www.pps.go.jp/eximlist/Pages/exp/conditionE.xhtml
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4.6. Otros productos 

4.6.1. Azúcares y artículos de confitería 

Aranceles post acuerdo 

Se establece una compleja situación según cada partida arancelaria: 

 En algunos casos, si el valor de los productos importados no supera el precio 

umbral, el importador deberá pagar un derecho específico de entre 11,81 JPY/kg y 

21,43 JPY/kg. Cuando el valor sea superior al precio umbral se le aplicará el 

derecho ad valorem correspondiente. Es el caso de las principales exportaciones 

españolas a Japón, “artículos de confitería sin cacao (incluyendo el chocolate 

blanco)” y “fructosas y jarabe de fructosas”. 

 

 Mientras, en otros productos se aplicará solamente un derecho ad valorem 

correspondiente. 

Periodo de desmantelamiento 

Entre 2025 y 2034. 

Beneficios no arancelarios 

Reconocimiento de las denominaciones de origen Jijona y Turrón de Alicante. 
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4.6.2. Queso 

Aranceles post acuerdo 

Reducción paulatina de los aranceles para quesos duros como el queso manchego, 

cheddar y gouda hasta su completa eliminación en 2034 (ver Gráfico 10). 

Respecto a los quesos frescos, su normativa será variable en función de las 

características del producto (tipo, porcentaje de grasas, etc.). Unos (mozzarella, 

camembert) mantendrán el arancel previo al acuerdo del 29,8%, mientras que en otros 

(quesos cremosos y quesos azules) los aranceles bajarán paulatinamente desde el 29,8%, 

hasta alcanzar el 0% en 2034. En el caso del queso rallado o en polvo, su arancel será 

disminuido hasta su desaparición en 2034. Los calendarios de reducción dependerán de si 

el producto es procesado o no (ver Gráficos 11 y 12). 

 Periodo de desmantelamiento 

Entre 2019 y 2033. 

Beneficios no arancelarios 

Reconocimiento de las denominaciones de origen Idiazabal, Mahón-Menorca y Queso 

Manchego. 

Otros 

Se establecerá un sistema de cuotas para los quesos duros y frescos que limitará el número 

de productos que podrán beneficiarse de la reducción de aranceles. Cualquier importación 

que sobrepase el nivel de cuota establecido deberá exportarse bajo las condiciones 

arancelarias previas al Acuerdo (29,8% o 22,4%, dependiendo del tipo de queso). 

 
GRÁFICO 10. REDUCCIÓN ARANCELARIA DE QUESOS DUROS (MANCHEGO, CHEDDAR Y 

GOUDA) 

(Porcentaje, en años fiscales)   

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 
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GRÁFICO 11. REDUCCIÓN ARANCELARIA DEL QUESO RALLADO O EN POLVO 

PROCESADO 

(Porcentaje, en años fiscales)  

 
Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 

GRÁFICO 12. REDUCCIÓN ARANCELARIA DEL QUESO RALLADO O EN POLVO NO 

PROCESADO 

(Porcentaje, en años fiscales)  

 

Fuente: Acuerdo de Partenariado Económico entre la Unión Europea y Japón (2018). 
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4.6.3. Carne de vacuno 

Aranceles post acuerdo 

El arancel previo a las exportaciones de vacuno del 38,5% se redujo al 27,5% tras su 

entrada en vigor. Esta cifra disminuirá progresivamente en los próximos años hasta 

alcanzar un arancel fijo del 9%. 

Periodo de desmantelamiento 

Establecimiento de arancel fijo en 2033. 

Otros 

Pese a que en la actualidad las exportaciones de carne de vacuno españolas a Japón están 

prohibidas, se estima que esta restricción será levantada en enero de 2020 para la carne 

procedente de vacas de menos de 30 meses de edad. La exportación de productos 

elaborados seguirá estando prohibida. 

El EPA establece una serie de medidas de salvaguardia en caso de que las exportaciones 

superen las 50.500 toneladas anules, o las 14.771 toneladas trimestrales. En caso de que 

estas medidas no sean activadas en los cuatro años posteriores a la entrada en vigor del 

acuerdo serán eliminadas. También se contempla la posibilidad de activar medidas de 

salvaguardia para restringir temporalmente las importaciones en aumento notable en un 

corto periodo de tiempo. 

 

4.6.4. Otros productos 

Además, de las denominaciones de origen ya especificadas, Japón reconocerá la denominación de 

origen Azafrán de la Mancha. 

Con el fin de conocer las novedades arancelarias de otro tipo de productos agroalimentarios no 

especificados en este documento, se recomienda consultar el Anexo 2-A, Parte 2, sección B del 

Acuerdo, donde se detallan los calendarios de reducción arancelaria. En añadido, el Anexo 2, Parte 

3, Sección A incluye una explicación exhaustiva de aquellos productos con normativa de especial. 

Para conocer el régimen arancelario vigente en tiempo real se recomienda consultar la web de las 

aduanas japonesas. 

 

 

http://www.customs.go.jp/english/tariff/2019_4/index.htm
http://www.customs.go.jp/english/tariff/2019_4/index.htm
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5. Claves de acceso al mercado 

5.1. Distribución 

En Japón impera la participación de varios intermediarios minoristas hasta alcanzar al consumidor 

final. La principal forma de entrada es a través de importadores o compañías de trading. A 

continuación, en la cadena de distribución se encuentra el mayorista primario, encargado de la 

distribución directa al sector de la restauración, hostelería y a los denominados segundos 

mayoristas, responsables de la distribución a minoristas y distribuidores de barrio locales. La 

distribución a través del canal online apenas se encuentra desarrollada en el mercado, aunque se 

prevé que su importancia irá aumentando en los próximos años. 

5.2. Barreras reglamentarias y no reglamentarias 

 Gravámenes: Además de la normativa arancelaria explicada con anterioridad, a la hora de 

comercializar productos en el mercado japonés es necesario tener en consideración los 

siguientes gravámenes:  

El impuesto al consumo se sitúa en el 8% para productos de alimentación, a excepción de 

los consumidos en restaurantes y otros locales, en cuyo caso se sitúa en el 10%. 

Además, cabe mencionar que en Japón existe un impuesto especial para el alcohol, el cual 

es directamente repercutido al consumidor final. Japón aprobó en 2017 una nueva ley nacional 

sobre la tasación de licores, gracias a la cual se aspira a unificar los impuestos de todas las 

bebidas alcohólicas en el año 2026. De este modo, en los próximos años estos productos verán 

modificado su impuesto del siguiente modo: 

- Cerveza: Partiendo de un impuesto de 220 JPY por litro con carácter general, este se 

establecerá en 155 JPY por litro en 2026. Mientras, cada tipo de cerveza tendrá una 

diferente reducción progresiva en tres fases (2020, 2023 y 2026). 

- Vino: Su gravamen actual de 80 JPY por litro será aumentado en dos periodos (2020 y 

2023) hasta alcanzar los 100 JPY por litro.  

- Sake: Con un mayor impuesto que el vino, este será reducido en 2020 y 2023 de los 120 

JPY a 100 JPY por litro finales. 

- Bebidas alcohólicas con menos del 10% de alcohol (mezclas de whiskey, brandy y otros): 

Cambiará de los actuales 80 JPY a 100 JPY en 2026. Además, en 2026 esta categoría 

comenzará a incluir también aquellas bebidas con hasta un 11% de alcohol. 
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 Normativas: Para poder acogerse a las ventajas del acuerdo es igualmente necesario que el 

producto se haya elaborado en consonancia con las normas de origen negociadas entre la UE 

y Japón. A continuación, se presentan las condiciones más relevantes para las exportaciones 

españolas3: 

 

- Capítulo 02 (carne y despojos comestibles), partida 04 (leches, productos lácteos; 

huevos), partida 08 (frutas y frutos secos) y partida 20 (conservas de verdura o fruta; 

zumo): La totalidad del producto debe ser de origen europeo. 

- Capítulo 03 (pescados, crustáceos y moluscos): En el caso de aquellos productos 

procedentes del atún del Atlántico este deberá tener origen europeo, permitiéndose la cría 

durante hasta tres meses en un país extracomunitario. El resto de los productos sólo 

podrán ser originarios de la UE. 

- Capítulo 15 (grasas de aceite animal o vegetal): En el caso del aceite de oliva, de soja y 

de colza, deberán ser necesariamente originarios de la UE, mientras que otras grasas o 

aceites pueden incluir ingredientes extracomunitarios. No obstante, el arroz y otras grasas 

vegetales utilizadas en el proceso deberán ser europeos. 

- Capítulo 16 (Preparaciones de carne): Todo ingrediente inicial proveniente del capítulo 2 

(carne), el 10.6 (arroz) y el 16 (preparaciones de carne) debe ser de origen europeo. En 

el caso de utilizar otros ingredientes (tales como sazonadores) estos pueden tener origen 

extracomunitario. 

- Capítulo 17 (azúcares y artículos de confitería): Podrá incluir productos extracomunitarios 

sin restricción, con algunas excepciones:  

- En el caso de la lactosa, maltosa, glucosa y fructosa sólo podrán incluir: 

- Hasta un 10% del peso neto del producto final de lactosuero, harina de trigo y 

de morcajo, almidón o de fécula extracomunitaria. 

- Hasta un 20% de azúcar de caña o remolacha y sacarosa y artículos de 

confitería sin cacao.  

- En artículos de confitería sin cacao: los ingredientes de azúcar de caña o remolacha, 

sacarosa, lactosa, maltosa, glucosa y fructosa de origen extracomunitario no podrán 

superar el 40%. 

- Capítulo 18 (cacao y preparaciones de cacao): Podrán incluirse ingredientes 

extracomunitarios. No obstante, en el caso del chocolate y demás preparaciones 

alimenticias que contengan cacao deberá realizarse bajo las siguientes condiciones: 

- Hasta un 10% del peso neto del producto en el caso del extracto de malta y 

preparaciones alimenticias de harina, sémola, almidón, fécula o extracto de malta. 

- Hasta un 30% de azúcar de caña o de remolacha y lactosa, maltosa, glucosa y 

fructosa. 

 

Las regulaciones existentes para otros productos pueden consultarse en el Anexo 3B del 

Acuerdo. 

                                                
3
 Las partidas seleccionadas son aquellas que tradicionalmente han tenido mayor peso en las exportaciones agroalimentarias de España 

a Japón, así como aquellos alimentos que han experimentado un notable aumento en sus exportaciones tras la entrada en vigor del 

Acuerdo. 

http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2018/august/tradoc_157231.pdf#page=65
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En términos generales, la exportación de alimentos a Japón está regulada por la Ley sobre la 

higiene de los alimentos, en la cual se detallan las regulaciones relativas a ingredientes, aditivos 

y control de calidad, entre otros. Es también imprescindible cumplir con las exigencias 

presentes en la Ley para la Promoción de la Efectiva Utilización de los Recursos y la Ley de 

Reciclado de Envases y Embalajes y la Ley de Estandarización y Correcto Etiquetado de los 

Productos Agrícolas y Forestales (JAS).  

 

Por último, para poder exportar carne de porcino es necesario que el establecimiento de origen 

esté autorizado por el Ministerio de Agricultura, Alimentación y Medio Ambiente de Japón. En 

el caso de las verduras congeladas y la fruta estos productos deben ir acompañados de un 

certificado de condición (formulario E46). Algunas bebidas alcohólicas pueden requerir un 

certificado de edad. Algunos alimentos, en especial plantas y animales vivos, requieren también 

de un certificado sanitario expedido en el país de origen. 

 

 Documentación: Con el objeto de que las exportaciones europeas puedan beneficiarse de las 

novedades que presenta el Acuerdo, es necesario que se identifique su origen a través del 

sistema de Registro de Exportadores (REX) de la UE, el cual se encuentra disponible en el 

siguiente enlace. Estando inscritos en este registro y haciendo una declaración de origen del 

producto en la factura se entiende probado el origen de la mercancía. 

5.3. Ayudas 

Existen numerosas líneas de financiación públicas a las que pueden acogerse los exportadores 

españolas que quieran comercializar sus productos en Japón. Tanto el propio Icex como otros 

organismos como CESCE, ENISA y las SEC ofrecen apoyos a los que podría acogerse una 

empresa exportadora. Para más información, se recomienda consultar el siguiente enlace, así como 

consultar con su organismo autonómico de promoción exterior correspondiente las posibles vías de 

financiación disponibles.  

5.4. Ferias 

 FOODEX (https://www.jma.or.jp/foodex/en/). Informe de feria ICEX: FOODEX 2019 

 Supermarket Trade Show (http://www.smts.jp/en/). Informe de feria ICEX: Supermarket Trade 

Show 2019 

 Wine & Gourmet Japan (https://www.wineandgourmetjapan.com/). Informe de feria ICEX: Wine 

& Gourmet Japan 2019 

 Olive Oil Kansai (https://www.olive-kansai.com/en/). Informe de feria ICEX: Olive Oil Kansai 2019  

 Olive Japan (http://olivejapan.com/en/competition). Informe de feria ICEX: Olive Japan 2019 

 Spain Wine & Gourmet Fair (https://spaingourmetfair.com/). Informe de feria ICEX: Spain Wine 

& Gourmet Fair 2018 

https://www.agenciatributaria.gob.es/AEAT.sede/tramitacion/DC47.shtml
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/financiacion-para-la-internacionalizacion/financiacion-segun-fase-y-necesidad/index.html
https://www.jma.or.jp/foodex/en/
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2019824787.html
http://www.smts.jp/en/
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/formacion/becas/area-de-becarios/mi-beca/fase-i/detalle-informe/index.html?url=https%3A%2F%2Ficex.secure.force.com%2Fevaluaciones%3Fid%3DbeYTFjNTgwMDAwMDFicGUzQUFB%26source%3Dprivate
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/formacion/becas/area-de-becarios/mi-beca/fase-i/detalle-informe/index.html?url=https%3A%2F%2Ficex.secure.force.com%2Fevaluaciones%3Fid%3DbeYTFjNTgwMDAwMDFicGUzQUFB%26source%3Dprivate
https://www.wineandgourmetjapan.com/
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2019821023.html
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2019821023.html
https://www.olive-kansai.com/en/
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019832965.html?idPais=JP
http://olivejapan.com/en/competition)I
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019833105.html?idPais=JP
https://spaingourmetfair.com/
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2018802426.html
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2018802426.html
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OPORTUNIDADES EN EL SECTOR AGROALIMENTARIO 

6. Información adicional 

A continuación, se presenta información relevante sobre el Acuerdo de Partenariado Económico 

entre la Unión Europea y Japón:  

 Secretaría de Estado de Comercio: El ALC/EPA EU-Japón – Secretaría de Estado de Comercio. 

 Comisión Europea: Información general sobre el acuerdo. 

 EU-Japan Centre for Industrial Cooperacion: Webinarios sobre el EPA. 

 Ministerio de Finanzas de Japón - Estadísticas comerciales de Japón e información aduanera.  

 

Estudios de mercado de publicados por ICEX España, Exportación e Inversiones en 2019 sobre 

materia agroalimentaria en Japón: 

 El mercado de la carne de porcino en Japón: Enlace 

 El mercado del vino tranquilo en Japón: Enlace 

 El mercado del vino espumoso y generoso en Japón: Enlace 

 El mercado del aceite de oliva en Japón: Enlace 

 El mercado de la aceituna de mesa en Japón: Enlace 

 El mercado de la carne de vacuno y ovino en Japón: Enlace 

 El mercado de la cerveza en Japón: Enlace 

 

 

http://www.comercio.gob.es/es-ES/comercio-exterior/politica-comercial/relaciones-bilaterales-union-europea/Documents/190319%20Fichas%20completo%20Jap%C3%B3n%20v.5%20FINAL.pdf
http://www.comercio.gob.es/es-ES/comercio-exterior/politica-comercial/relaciones-bilaterales-union-europea/Documents/190319%20Fichas%20completo%20Jap%C3%B3n%20v.5%20FINAL.pdf
https://www.eu-japan.eu/tags/webinar
http://www.customs.go.jp/toukei/info/index_e.htm
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019832528.html?idPais=JP
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019833909.html?idPais=JP
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019834581.html?idPais=JP
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019831797.html?idPais=JP
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/navegacion-principal/el-mercado/estudios-informes/DOC2019831808.html?idPais=JP
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2019836784.html
https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-de-comercio-exterior/DOC2019812588.html
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Si desea conocer todos los servicios que ofrece ICEX España 

Exportación e Inversiones para impulsar la internacionalización de 

su empresa contacte con: 

Ventana Global 

900 349 000 (9 a 18 h L-V) 

informacion@icex.es 

www.icex.es 

mailto:informacion@icex.es
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