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Brasilien fuhrt 2027 Weinsteuer
von bis zu 11,6 % auf bestimmte
Importe ein

Ab dem 2. Februar 2027 qilt ein Satz von 8 %, der bestimmte

Importe durch einen Berechnungsfaktor auf 11,6 % erhdohen kann

Samstag, 14. November 2026

Brasilien bereitet eine neue selektive Steuer auf die meisten Weine vor. Dadurch

kdnnten importierte Flaschen teurer werden und sich die Preisgestaltung von

Weingutern und Importeuren verandern, die in einem der groSten Verbrauchermarkte



Lateinamerikas tatig sind.

Mit der Medida Proviséria 1.399 hat Brasilien fur die meisten Weine ab dem 2. Februar
2027 einen Satz von 8 % fur die Imposto Seletivo festgelegt. Bei bestimmten
Importvorgangen koénnte die tatsachliche Belastung jedoch auf 11,6 % steigen, da bei
der Berechnung alkoholischer Getranke ein Anpassungsfaktor vorgesehen ist. Dieser
Mechanismus sorgt bei Exporteuren fur Aufmerksamkeit, insbesondere in Italien, das

seine Verkaufe in Brasilien ausweitet.

Die MaRnahme gilt wahrend des Ubergangs zum neuen brasilianischen Steuersystem.
In ihrer derzeitigen Form soll sie so lange in Kraft bleiben, bis ein Gesetz mit den
endgultigen Steuersatzen fur 2028 wirksam wird. Die brasilianische Regierung hat die
Ubergangsregelung als Mittel dargestellt, um die Gesamtsteuerbelastung wahrend des

Systemwechsels stabil zu halten.

Die groBte Sorge auslandischer Anbieter gilt der Berechnungsformel fur bestimmte
Importfalle. Besteht die Steuerbemessungsgrundlage aus dem Zollwert zuzuglich des
Einfuhrzolls, sieht die vorlaufige MaBnahme flur alkoholische Getranke einen
Anpassungsfaktor von 1,45 vor. Den darin beschriebenen Bestimmungen zufolge kann
dieser Faktor mit weiteren Anpassungen kombiniert werden. In diesem konkreten Fall

kann ein Steuersatz von 8 % bei importiertem Wein auf 11,6 % steigen.

Das bedeutet nicht, dass jede importierte Flasche mit dem héheren Satz belastet wird.
Die Auswirkung hangt davon ab, wie die Steuerbemessungsgrundlage bei der
jeweiligen Transaktion definiert ist und welche konkreten Vorschriften fur die
Umsetzung gelten werden. Fur Importeure und Erzeuger ist schon die Mdglichkeit eines
hoheren effektiven Steuersatzes relevant, denn sie konnte die Einstandskosten des
Weins, den fur die Einfuhr nach Brasilien erforderlichen Betriebskapitalbedarf und
moglicherweise auch die Einzelhandelspreise beeinflussen. Fur die Getrankebranche
kdnnte dies eine Uberprifung von Kosten, Preislisten und Margen erforderlich machen,
insbesondere bei Weingutern, die auf ein Wachstum ihrer Verkaufe in Brasilien

angewiesen sind.



Die Mallnhahme kommt zu einem Zeitpunkt, an dem die Nachfrage nach italienischem
Wein in Brasilien zunimmt. WineMag.it berichtete unter Berufung auf von ICE, der
italienischen AuBenhandelsagentur, veroffentlichte Daten, dass Italien 2025 10,8
Millionen Liter Wein im Wert von 49,2 Millionen US-Dollar nach Brasilien exportierte.
Der Wert dieser Exporte stieg gegenuber 2024 um 13,9 %, wahrend die Mengen
weitgehend stabil blieben und um 0,6 % zurtickgingen. In den ersten acht Monaten des
Jahres 2026 legte der Wert der italienischen Weinexporte nach Brasilien ICE zufolge um
weitere 13,6 % zu; die Mengen stiegen um rund 8 %. Nach Exportwert war Italien

Brasiliens funftgrofSter Lieferant, nach Volumen der viertgrofte.

Diese Zahlen erklaren, warum italienische Erzeuger und Branchenverbande die
Steueranderung genau beobachten. Brasilien bleibt ein Wachstumsmarkt, ist aber
zugleich ein  Markt, in dem Logistik, Regulierung und Besteuerung die
Wettbewerbsfahigkeit rasch beeinflussen kénnen. Eine hohere Steuerbelastung fur
Importe wlrde die Nachfrage nicht zwangslaufig bremsen, kénnte aber die Margen

schmalern oder einen groBeren Teil der Kosten auf die Verbraucher abwalzen.

Gleichzeitig konnte eine separate handelspolitische Entwicklung den Druck auf
europaische Anbieter teilweise abfedern. Das Handelsabkommen zwischen der
Europdischen Union und dem Mercosur wird seit dem 1. Mai 2026 vorlaufig
angewendet. Es sieht den schrittweisen Abbau von Zdllen auf europaische Waren,
darunter Wein, vor. Bis dahin konnten auf Wein Zoélle von bis zu 35 % erhoben werden.
Der Zeitplan fur den Zollabbau unterscheidet sich je nach Produkt; die brasilianischen
Inlandssteuern bleiben vom Abkommen unberdhrt. Damit konnte der Abbau der
Einfuhrzolle die Wettbewerbsfahigkeit europaischer Weine verbessern, wahrend die
neue selektive Steuer nach den eigenen innerstaatlichen Vorschriften Brasiliens

weiterhin erhoben wurde.

Die Nettoauswirkungen fur auslandische Erzeuger hangen daher von mehreren
Faktoren ab. Dazu zahlt, wie schnell die Z6lle im Rahmen des EU-Mercosur-Abkommens
sinken. Ein weiterer Faktor ist die endgultige Auslegung der selektiven Steuer und ihrer
Anpassungsfaktoren. AuBerdem kommt es darauf an, ob Importeure einen Teil der
Mehrkosten auffangen oder sie uUber Grofhandler, Einzelhandler und Restaurants

weitergeben kénnen.



Die vorlaufige MaBnahme sieht auBerdem ErmaRigungen fur kleine Erzeuger vor, die
sich nach der gelieferten Alkoholmenge richten. Wie diese ErmaBigungen fur
verschiedene Kategorien von Marktteilnehmern gelten werden, ist in den
Durchfuhrungsbestimmungen jedoch noch nicht geklart. Dadurch entsteht eine weitere
Unsicherheit fur Unternehmen, die klnftige Preise und den Wettbewerb auf dem

brasilianischen Markt kalkulieren wollen.

Die Werbeaktivitaten Italiens in Brasilien wurden trotz dieser offenen Fragen
fortgesetzt. Im Mai 2026 brachte ICE 32 italienische Unternehmen und rund 300
Etiketten zur Fachmesse Wine South America im brasilianischen Bento Goncalves. Im
September machte die gemeinsam mit Vinitaly organisierte Roadshow | Love Italian
Wines Station in Brasilia, Rio de Janeiro, Sao Paulo und Curitiba. An der Veranstaltung in
Rio nahmen 56 Unternehmen teil, darunter Weinguter und Importeure; prasentiert
wurden rund 600 Etiketten. ICE zufolge suchte etwa die Halfte der teilnehmenden
Weinguter noch einen Importeur. Das zeigt, dass es weiterhin Marktchancen gibt, der

Markteintritt in Brasilien aber auch einen erheblichen Vertriebsaufwand erfordern kann.

Das ist wichtig, denn ein wachsender Markt ist nicht automatisch ein einfacher Markt.
Erzeuger, die eine Investition in Brasilien erwagen, mussen die Ausgaben fur Werbung
und Vertrieb gegen das Risiko abwagen, dass eine hdhere Steuerbelastung den
Spielraum bei den Regalpreisen einschrankt. Far Importeure stellt sich die Frage
ebenso konkret: Hohere Steuern, die im Voraus zu zahlen sind, kobnnen mehr Kapital

binden, bevor der Wein verkauft wird.

Mit der vorlaufigen MalBnahme ist das letzte Wort noch nicht gesprochen. Der
brasilianische Kongress kann sie weiterhin andern, und die Auswirkungen auf den
Handel werden erst klarer, wenn die Durchfuhrungsbestimmungen vorliegen und die
endgultigen Steuersatze fur 2028 festgelegt sind. Bis dahin durften Exporteure,
Importeure und Handler genau verfolgen, wie die selektive Steuer angewendet wird
und ob die Zollsenkungen im Rahmen des EU-Mercosur-Abkommens einen Teil der

neuen Belastung flr importierte Weine ausgleichen kénnen.



