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Chiles Weinguter beschleunigen
nach einem Ruckgang der
Flaschenweinexporte um 5,3
Prozent den Umbau

Erzeuger verkaufen Land, ersetzen Weinberge durch andere
Kulturen und setzen verstarkt auf Premiumweine, um ihre Margen zu

schutzen

Samstag, 14. November 2026

Chiles Weinbranche beschleunigt einen umfassenden Umbau: Sinkender Konsum und

racklaufige Exportverkaufe schmalern die Rentabilitdt. Einige Weinguter verkaufen

deshalb Land, ersetzen Weinberge durch andere Kulturen und richten ihr Angebot



starker auf das Premiumsegment aus.

Bis September waren Chiles Flaschenweinexporte im Volumen um 5,3 Prozent und im
Wert um 5,2 Prozent zurickgegangen. Das geht aus Zahlen hervor, die Emol und
Bloomberg am Freitag, dem 13. November, zitierten. Die Rlckgange spiegeln einen
Markt mit schwacherer Nachfrage und engeren Margen wider. Diese Bedingungen
zwingen die Erzeuger dazu, zu Uberdenken, wie viel Land sie weiterhin mit Reben

bewirtschaften und welche Ausrichtung ihr Unternehmen kinftig haben soll.

Der Wandel bedeutet eine deutliche Veranderung fur ein Land, dessen Weinbranche
seit Langem auf GrolRe, Exportreichweite und wettbewerbsfahigen Preisen beruht. Statt
vor allem auf Absatzmengen zu setzen, fahren einige Erzeuger weniger rentable
Aktivitaten zuruck, verkaufen Land oder nutzen Teile ihrer Guter fur rentablere
landwirtschaftliche Zwecke. Andere versuchen, ihre Margen zu schiutzen, indem sie sich
auf Premium- und Luxusweine konzentrieren, deren hodhere Preise rucklaufige

Absatzmengen ausgleichen kénnen.

Der Strategiewechsel deutet darauf hin, dass der Druck nicht mehr auf einen
vorubergehenden Absatzrickgang beschrankt ist. Er wirkt sich darauf aus, wie
Weinguter Kapital einsetzen, landwirtschaftliche Flachen bewirtschaften und ihre
Marken positionieren. Landverkdaufe koénnen den Cashflow verbessern und Kosten
senken. Der Ersatz von Weinbergen durch andere Kulturen kann in Regionen, in denen
der Weinbau nicht mehr die attraktivste Option ist, hohere Ertrage ermaoglichen. Eine
starkere Ausrichtung auf Luxusweine kann Weingutern unterdessen helfen,
Verbraucher anzusprechen, die auch bei nachlassender Alkoholverkaufsnachfrage

weiterhin bereit sind, Geld auszugeben.

Der gemeldete Exportruckgang ist bemerkenswert, weil Chile zu den weltweit
bedeutenden Weinlieferanten zahlt. Wenn Erzeuger in einem so groRen Exportland
beginnen, die Rebflache zu verkleinern oder die Produktion auf hoherpreisige Produkte
auszurichten, kénnen die Folgen uUber die heimische Landwirtschaft hinausreichen.
Importeure, Handler und Einzelhandler in auslandischen Markten koénnten dadurch
Veranderungen beim Angebotsmix, bei der Preisgestaltung wund bei der

Produktverfugbarkeit erleben - insbesondere im Einstiegs- und mittleren Preissegment,



in dem Chile traditionell stark ist.

Die Veranderungen sind auch fur die Getrankebranche insgesamt von Bedeutung.
Wenn chilenische Weinguter ihre kostenglnstigere Produktion zurlickfahren,
landwirtschaftliche Flachen umwidmen oder sich starker auf Premiummarken
konzentrieren, kdnnte dies Beschaffungskosten und Regalplatzierung fur Weineinkaufer
und Getrankeunternehmen beeinflussen, die in denselben Vertriebskanalen mit Bier,
Spirituosen und trinkfertigen Produkten konkurrieren. Wie stark die Auswirkungen
ausfallen, hangt davon ab, wie weit sich der Umbau ausbreitet. Der Wandel deutet
jedoch auf mogliche Veranderungen sowohl beim Angebot als auch bei der

Marktstrategie hin.

Der Druck auf chilenische Weinguter kommt zu einer Zeit, in der Weinproduzenten in
mehreren Landern mit schwierigeren Absatzbedingungen konfrontiert sind. Die
Nachfrage hat sich in einigen Markten abgeschwacht. Zudem muss sich die Branche
mit veranderten Konsumgewohnheiten, hdheren Betriebskosten und einem
intensiveren Wettbewerb um die Ausgaben fur nicht lebensnotwendige Guter
auseinandersetzen. Unter diesen Bedingungen lasst sich ein Geschaftsmodell, das auf
groBen Absatzmengen beruht, schwerer aufrechterhalten, wenn die Preise nicht stark

genug steigen, um die hoheren Kosten auszugleichen.

Far viele Weinguter ist der Schritt in hdhere Preissegmente eine naheliegende
Reaktion. Premium- und Luxusweine bieten in der Regel bessere Margen und lassen
sich durch Weintourismus, Gastronomie und Erlebnisse auf dem Weingut erganzen. So
konnen die Einnahmen Uber den Flaschenverkauf hinaus diversifiziert werden. Dieser
Ansatz erfordert jedoch ebenfalls Investitionen und kénnte Erzeugern mit starkeren
Marken, besseren Lagen oder leichterem Zugang zu Kapital zugutekommen. Kleinere
oder weniger profilierte Weinguter haben maoglicherweise weniger Optionen. Das erklart
mit, warum Landverkaufe und der Wechsel zu anderen Kulturen zunehmend diskutiert

werden.

Der Umbau macht auch einen grundlegenden Zielkonflikt der Weinbranche deutlich.
Weinberge sind langfristige Vermdgenswerte, doch die Verbrauchernachfrage kann sich

viel schneller verandern, als Flachen neu bepflanzt, verkauft oder anderweitig genutzt



werden kénnen. Wenn der Absatz Uber langere Zeit zurickgeht, missen Weinguter
Entscheidungen treffen, die ihre Produktion Uber Jahre hinweg pragen kénnen. Der
Verkauf von Flachen oder das Roden von Reben ist nicht blo8 eine kurzfristige
MalRnahme zur Kostensenkung. Beides kann die Kapazitat dauerhaft verringern und die

Erzeugnisse einer Region verandern.

Far Chile ist die Herausforderung besonders wichtig, weil Wein sowohl ein
landwirtschaftliches Produkt als auch eine weltweit sichtbare Exportbranche ist. Ein
langer anhaltender Rickzug aus der Mengenproduktion kénnte flr einige Unternehmen
hohere Preise und Margen bedeuten. Gleichzeitig konnte dadurch Chiles Prasenz in
Teilen des internationalen Marktes schwinden, in denen das Land Uber Jahrzehnte eine
bedeutende GroBenordnung erreicht hat. Ob die aktuellen Anpassungen punktuell
bleiben oder sich weiter ausbreiten, wird dazu beitragen, wie tiefgreifend der

Abschwung die chilenische Weinbranche verandert.



