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Inter Rhone legt Versorgungsplan
bis 2035 vor - Absatz von Rhone-

AOC-Weinen um 500.000
Hektoliter gesunken

Der Branchenverband will mit langerfristigen Vertragen und

strengerer Produktionssteuerung das Angebot bis 2035 anpassen

Mittwoch, 11. November 2026




Inter Rhone erklarte am Dienstag, dem 10. November, dass der Verband die
Weinstrategie des Rhoéne-Tals neu ausrichten wolle. Im Mittelpunkt stehen eine
strengere Angebotssteuerung, langerfristige Vertrage und ein gemeinsamer Plan bis
2035. Hintergrund sind mehrere Jahre rlcklaufiger Absatzmengen bei den

Appellationsweinen der Region.

Auf einer Pressekonferenz erklarte die Organisation, Samuel Montgermont habe einen
Fahrplan vorgestellt, der darauf abziele, einen widerstandsfahigeren und
wettbewerbsfahigeren Weinbau zu schaffen. Der Plan kommt zu einem Zeitpunkt, an
dem die AOC-Weine der Rhéne - die franzosische Qualitatsbezeichnung flir Erzeugnisse
mit kontrollierter Herkunftsbezeichnung - in geringeren Mengen verkauft werden. Nach
Angaben von Inter Rhéne gingen die vermarkteten Mengen der AOC-Weine der Region

zwischen 2021 und 2025 um mehr als 500.000 Hektoliter zuruck.

Das entspricht mehr als 50 Millionen Litern Wein oder rund 67 Millionen
Standardflaschen und erklart mit, warum sich der Verband fur strukturelle
Veranderungen statt kurzfristiger MaBnahmen einsetzt. Inter Rhéne zufolge besteht die
zentrale Idee darin, die Produktion enger an der Marktnachfrage auszurichten. Das
wiurde sich auf Entscheidungen Uber Neuanpflanzungen, Ertrage und die Nutzung der

Rebflachenkapazitat im gesamten Rhone-Tal auswirken.

Die Organisation erklarte aullerdem, sie wolle langerfristige Vertrage entlang der
Lieferkette fordern. In den Presseunterlagen wurde zwar auf die Notwendigkeit
verbindlicherer vertraglicher Vereinbarungen hingewiesen, das ubergeordnete Ziel
scheint jedoch darin zu bestehen, Winzern und Kaufern in einem schwerer
vorhersehbaren Markt mehr Planungssicherheit zu geben. In der Praxis konnen
stabilere Vertrage dazu beitragen, Mengen, Preisbildungsmechanismen und
Abnahmeverpflichtungen fur langere Zeitraume festzulegen und so einen Teil der mit

jahrlichen Verhandlungen verbundenen Unsicherheit zu verringern.

Inter Rhone stellte das Vorhaben als branchenweite Strategie und nicht als Initiative
einer einzelnen Erzeugergruppe dar. Der Fahrplan sieht eine Verstandigung auf eine
gemeinsame Richtung bis 2035 vor. Das deutet darauf hin, dass der Branchenverband

Winzer, Genossenschaften, Handler und andere Marktteilnehmer dazu bewegen will,



sich im kommenden Jahrzehnt an gemeinsamen Prioritdten zu orientieren. Der lange
Zeithorizont tragt der besonderen Natur der Weinproduktion Rechnung:
Entscheidungen Uber Anpflanzungen und den Umbau von Rebflachen zeigen mitunter

erst nach Jahren Wirkung.

Das Rhéne-Tal zahlt zu den bedeutenden Weinregionen Frankreichs, und Anderungen
an seiner Appellationsstrategie werden in der gesamten Getrankeindustrie aufmerksam
verfolgt. Anhaltende Bemuhungen, das Angebot zu verringern oder neu auszurichten,
konnten das Produktionspotenzial der Region und die Wirtschaftlichkeit des Weinbaus,
einschlieBBlich der Erlése je Hektar, verandern. Langerfristige Vertrage kdonnten zudem
nach und nach beeinflussen, wie Risiken und Verhandlungsmacht zwischen

Traubenerzeugern, Weingutern, Handlern und groRen Vertriebskanalen verteilt sind.

Inter Rhone stellte den am 10. November vorgestellten Fahrplan nicht als reines
Klrzungsprogramm dar. Stattdessen verknupfte der Verband eine disziplinierte
Angebotssteuerung mit dem Ziel, den Weinbau im Wettbewerb zu starken. Diese
Formulierung deutet darauf hin, dass der Verband zwei Anforderungen zugleich in
Einklang bringen will: den Wert in einem schwacheren Absatzumfeld zu schitzen und
Rhone-Weine zugleich auf den heimischen Markten und in den Exportmarkten prasent

und sichtbar zu halten.

Der Druck auf die Absatzmengen ist bei Appellationsweinen besonders relevant, da
AOC-Systeme auf festgelegten Anbaugebieten, Regeln und einer klaren
Qualitatspositionierung beruhen. Gehen die vermarkteten Mengen uber mehrere Jahre
zuruck, kann sich das nicht nur auf die Verkaufe der Erzeuger auswirken, sondern auch
auf Abfuller, Handler, Logistikdienstleister und Handelspartner. Zudem kann sich
innerhalb einer Region die Debatte darlUber verscharfen, ob es am besten ist, die
Produktion aufrechtzuerhalten, sie zu senken oder das Angebot an Weinen fur die

Kaufer neu auszurichten.

Indem Inter Rhéne die Anpassung des Angebots und Vertrage in den Mittelpunkt seiner
Botschaft stellt, signalisiert der Verband, dass er die Organisation des Marktes als
wesentlichen Teil der Antwort betrachtet. Langerfristige Vertrage kdénnten Erzeugern

zugutekommen, die verlasslichere Absatzmoglichkeiten fur Trauben und Fasswein



suchen. Kaufer wiederum kénnten darin einen Vorteil sehen, sich verlassliche Mengen
und klarere Geschaftsbedingungen zu sichern. Solche Vereinbarungen kdnnen jedoch
auch heikel sein, da sie unmittelbar Preise, Flexibilitat und Verhandlungsspielrdume in

einer fragmentierten Lieferkette bertuhren.

Der Zeithorizont bis 2035 gibt dem Branchenverband Spielraum, Veranderungen
schrittweise umzusetzen. Das kdnnte in einer Region mit zahlreichen Appellationen und
unterschiedlichen Geschaftsmodellen notwendig sein. Malhahmen zur Abstimmung des
Angebots auf die Nachfrage koénnen schwierige Entscheidungen erfordern,
insbesondere wenn sie Pflanzrechte, Erntemengen oder das Tempo der Erneuerung von
Rebflachen betreffen. Dennoch lautete die Botschaft von Inter Rhéne am 10.
November, dass der Weinsektor der Rh6ne einen gemeinsamen Rahmen braucht, wenn
er nach dem zwischen 2021 und 2025 verzeichneten Ruckgang widerstandsfahiger

werden soll.



