
Beer Institute向民主党主导的国会聚焦铝
材、税收与工业大麻问题

Brian Crawford表示，Beer Institute将敦促议员关注易拉罐成本、消费税负
担及工业大麻衍生饮料的监管不确定性
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据Beer Business Daily报道，Beer Institute主席Brian Crawford表示，在新一届民主党占多数的
国会开始履职之际，该组织计划继续将铝材、税收政策和工业大麻列为联邦层面的工作重点。

Crawford的表态显示，选举结果改变国会山的政治格局后，华盛顿的游说和沟通工作将重新升温。对
啤酒生产商而言，他提到的问题不只是行业协会的常规议题，还关系到核心成本、产品竞争，以及可
能影响整个饮料市场未来发展的规则。

Beer  Business  Daily称，Crawford谈到了在该媒体所称的“蓝色浪潮”之后与新一届国会展开沟通
的必要性。Beer Institute代表大型和小型啤酒生产商以及啤酒进口商，长期以来一直将税收和贸易



政策视为核心议题。如今工业大麻也跻身这份短名单，表明饮料行业正密切关注那些与啤酒争夺零售
渠道和消费者支出的新兴品类。

铝材仍是一个主要关切，因为易拉罐是啤酒行业的基础包装材料。任何推高铝价的政策，都可能迅速
沿供应链传导，从制罐企业传至啤酒厂，再影响分销商和零售商。对啤酒生产商而言，尤其是高度依
赖包装产品的企业，金属成本上涨可能压缩利润空间，或迫使其提价。这种压力也会波及啤酒以外的
品类，因为罐装鸡尾酒、硬苏打、软饮料和能量饮料都依赖同一套包装体系。

税收政策则是另一个影响广泛的问题。联邦消费税及其他与啤酒相关的税收，会影响生产成本、定价
和投资决策。多年来，行业组织一直主张，较为有利的税收待遇有助于支持招聘、资本支出和新产品
开发；而较重的税负则可能限制生产商的灵活性，尤其是在原料、货运和劳动力成本不断上涨的情况
下。Crawford着重提及这一问题，说明Beer Institute预计，在新的国会格局下，税收辩论仍将持续。

随着饮料企业关注工业大麻衍生产品的快速变化市场，工业大麻政策在相关讨论中愈发受到关注。这
一议题较为敏感，因为法律和监管框架仍在演变。各州采取的做法不尽相同，联邦机构和议员也尚未
就这些产品应如何分类、营销或销售等问题全部达成定论。对啤酒生产商和其他饮料企业而言，这种
不确定性不容忽视。它可能影响消费者支出的竞争，决定哪些企业获准销售哪些产品，也会影响有意
进入相邻品类的企业所承担的合规成本。

Beer Business Daily的报道显示，Beer Institute将这三个问题都视为当前优先事项，而非长远顾
虑。这反映出华盛顿的政策决定可能很快影响啤酒货架。铝材政策会影响易拉罐成本；税收决定会改
变酿造和分销的经济效益；工业大麻相关规则则会影响商店中啤酒旁边摆放哪些产品，以及饮料企业
如何规划未来需求。

将重点放在国会也有其重要性，因为其中许多问题需要立法介入；即便联邦机构发挥直接作用，议员
也会对其产生重大影响。贸易措施、关税政策和税收立法都由华盛顿的政治进程推动。工业大麻监管
虽由监管机构制定，但同样与国会行动及相关压力密切相关。党派控制权的变化可能改变委员会领导
层、听证会进度，以及某些提案获得推进的可能性。

对啤酒生产商而言，利害关系并不只涉及大型企业。小型精酿啤酒生产商的采购能力较弱，消化突发
成本上涨的空间也较小，因此往往更容易受到包装和货运成本波动的影响。他们追踪并应对快速变化
的监管规定的资源也可能较少。因此，在政治交接时期，行业协会的倡议工作尤为重要。

据Beer Business Daily对Crawford表态的描述，Beer Institute正通过保持政策议程聚焦来为这一
过渡时期做准备。该组织似乎在传递这样的信号：尽管选举结果可能改变华盛顿的政治氛围，行业的
基本关切仍然不变，即投入成本、税收待遇以及新兴产品相关规则。

这一议程对整个饮料行业都很重要，因为啤酒并非孤立经营。啤酒生产商与葡萄酒、烈酒、即饮鸡尾
酒和无酒精饮料争夺货架空间、包装用品和消费者支出。铝材成本变化可能同时波及多个品类；税收
调整可能改变不同酒类品类之间的相对价格；新的工业大麻规则可能为部分企业创造机会，同时给其
他企业带来新的竞争压力。

Beer Business Daily并未将Crawford的表态描述为Beer Institute战略的全面调整。相反，这些表
态显示，在许多企业重新评估政治和监管可能如何影响需求与成本之际，该组织的联邦政策重点仍将
延续。从这个意义上说，该协会聚焦铝材、税收和工业大麻，简明呈现了当前影响美国饮料行业决策
的压力。


