
印度野生龙舌兰催生高端烈酒热潮
尽管面临供应和标准化难题，31%的市场增长率正在提升德干高原农民的收入。
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在印度德干高原广泛生长的野生龙舌兰，正成为高端烈酒的一种新原料。酿酒商试图打造本土的龙舌
兰风格饮品市场，而农民也开始从这种长期被视为麻烦植物的作物中获得更多收入。

Moneycontrol周五发布的一份报告援引BBC称，随着对龙舌兰基烈酒需求上升，来自印度干旱地区的
野生龙舌兰正越来越被视为“蓝金”。这一变化发生在印度南部和中部部分地区，这种耐旱植物在干
燥条件下生长，而农民过去常把它当作带刺的杂草。

这一变化既是一则农业故事，也是一则饮料行业故事。生产商正将龙舌兰视为在印度打造一个新的高
端烈酒细分市场的途径，而全球对龙舌兰酒及相关品类的兴趣依然强劲。与此同时，农民发现，这种
曾被忽视的植物如今可以带来溢价收购。

Moneycontrol报道称，印度龙舌兰烈酒市场正以31%的速度增长。这一增速引发了外界对印度可能在
全球龙舌兰酒业务中占据一小部分份额的关注，报告将该市场估值为150亿美元。不过，这一努力面



临明确限制，因为除非符合墨西哥的原产地名称规则，否则用印度龙舌兰制成的产品不能合法作为龙
舌兰酒销售。

这意味着，印度生产商实际上追求的是龙舌兰风格或基于龙舌兰的烈酒，而不是龙舌兰酒本身。即便
如此，其商业逻辑依然清晰。由于消费者在许多市场都愿意为与产地、手工生产和独特原料相关的产
品支付更高价格，龙舌兰已成为全球烈酒行业最受关注的原料之一。

在印度，这种吸引力也体现在农业层面。龙舌兰能够在旱地条件下存活，而其他作物可能难以生长，
因此在面临高温和缺水压力的地区颇具吸引力。对于德干高原的农民来说，这意味着有望把边际土地
或未充分利用的野生植株转化为与更高价值饮品挂钩的收入来源。

但正是让野生龙舌兰显得有吸引力的这种丰富性，也给酿酒商带来了问题。Moneycontrol称，来自未
栽培或分布广泛植株的供应使标准化变得复杂，而这对烈酒生产至关重要。如果想要大规模生产稳定
批次并建立消费者对高端品类的信任，酿酒商就需要糖分水平、成熟度和风味特征保持一致。

采收时机也是另一项挑战。龙舌兰并不像一年生作物那样生长，其可利用窗口可能很窄。如果生产商
依赖从不同地区、不同成熟阶段采集的野生资源，就可能难以维持稳定产出。这会影响从生产规划到
定价和品牌定位的一切环节。

对于饮料公司而言，这些限制的重要性不仅限于印度国内市场。如果基于龙舌兰的烈酒生产在印度扩
大，它可能逐步重塑采购模式，并在传统产区之外开辟一个新的供应地理版图。同时，标准化不足或
采收周期不规律，也可能给试图扩大规模的酿酒商带来质量、成本和合同条款方面的波动。

这些风险在高端烈酒领域尤为重要，因为一致性与品牌声誉密切相关。一个品类可以先吸引消费者和
投资者的好奇，但重复购买通常取决于稳定的口感和供应。如果印度生产商能够通过种植方式、加工
控制以及更清晰的产品定义解决这些问题，他们或许能够在龙舌兰烈酒领域建立一个持久细分市场。

这一发展也发生在这样一个时点：许多饮料公司都在寻找兼具本地采购和高端定价能力的增长板块。
龙舌兰符合这一策略，因为它拥有强烈的品类认知，同时又能在墨西哥受保护的龙舌兰酒原产地名称
之外，为地区化诠释留下空间。

目前来看，这一机会似乎仍处于早期阶段。现有报道显示，人们兴趣上升、市场快速增长，一些农民
获得了更好的回报，但同时也存在可能拖慢扩张步伐的结构性障碍。围绕野生龙舌兰建立一个产业，
仅靠需求是不够的，还需要有组织的采收、可预测的原料质量，以及足够的加工能力，把零散的植物
供应转化为具有商业可行性的烈酒。

尽管存在这些障碍，这一变化仍标志着这种植物在印度农村被看待方式的一次显著转变。过去被视为
价值不大的灌木杂生植物，如今正被纳入关于高端酒精饮品、农业多元化和出口潜力的讨论之中。对
于酿酒商而言，这提供了一个机会，可以用本地原料进入全球增长最快的烈酒风格之一；对于农民而
言，这则意味着此前几乎没有回报的土地和植被，可能带来新的收入来源。

印度能否将这一前景转化为稳定的龙舌兰烈酒业务，将取决于生产商多快能从机会性利用野生植株，
转向更受控制的种植和供应体系。在此之前，该行业很可能仍将同时被需求带来的兴奋和对是否能有
足够数量、足够一致且质量合适的龙舌兰及时送达酿酒厂所笼罩的不确定性所定义。


